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Маркетинг и реклама в малом и среднем бизнесе чаще всего не приносят никакого
эффекта. Огромные деньги летят на ветер, а возможности не используются. Как бы ни
делали рекламу крупные компании, вам это не годится. Ваше спасение –
директ-маркетинг. И теперь, благодаря этой книге, вы сможете проникнуть на кухню
лучших специалистов и применить к своей выгоде их конфиденциальные, не
афишируемые стратегии: бескомпромиссный бизнес-гуру Дэн Кеннеди и его сборная
лучших профессионалов раскрывают все секреты и делятся реальными примерами
маркетинговых ходов из собственной практики!

  

Эта книга – в первую очередь для владельцев не виртуальных бизнесов: с магазинами,
выставочными залами и офисами; ресторанов, зубных кабинетов, аудиторских или
похоронных контор, то есть предприятий, у которых нет огромных маркетинговых
бюджетов, зато есть понимание, кому и зачем нужны их товары или услуги. Хотите
превратить свой бизнес в машину по производству прибылей, далеко превосходящих
средние показатели по отрасли, цифры у конкурентов и самые дерзкие ваши мечты?
Хватайте эту книгу!
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