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В основу книги, которую вы сейчас держите в руках, лег опыт организации
профессиональных отделов продаж в более чем 300 различных Компаниях в Москве,
регионах России, странах СНГ и Балтии. Кроме определенных корректив, внесенных в
третье издание на основе нового опыта, появились и новые разделы.

  

Книга будет полезна собственникам и руководителям коммерческих предприятий,
руководителям отделов продаж, менеджерам по продажам, а также всем тем, кто хочет
создать свой бизнес, ориентированный на работу с корпоративными клиентами.
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